TOBIAS PFOH VERANTWORTET DEUTSCHLAND-GESCHAFT

2erns und Ist damit
auch Geschiftsfhrer
der Weru GmbH, die v
den fihrenden Her-
stellern von Fenstern
und Haustiiren in
Dewtschiand zihit.

Seit dem 1. April verantwortet Tobias Pfoh das Deutschland-Geschifnt
der Dovista Gruppe und ist damit auch Geschafsfilhrer von Weru.
Weru z5hit zu den Top-Anbietern von Fenstern und Haustiiren hier-
zulande. An den xwei Standorten in Deutschland beschaftigt das Ru-
dersberger Unternehmen Gber 1.000 Huarbmende In seiner neuen

Position ist Pfoh als Vice Presi ig fiir
das gesamte in ieb darunt
auch die etablierten Marken Weru und Dobroplast.

Der und bringt langjihrige Ex-
pertise aus der Sanitir- und Bauelemenlemdu!ule mit. In den letz-
ten Jahren war er in lei bei
wie Villeroy & Boch und Duravit titig. Dort xelglz er ¢in besonderes
Gespiir fur mit hohem Individ i 258! fiir starke
M, ihrung, fir die p fliche 2 beit mit dem

Fachhandel ebenso wie fir die Digi g von i 3
Seine Karriere begann Pfoh bei Wiirth, eine Station, die seine N3he
zum Handwerk bis heute prigt. . Ich liebe Handwerk, ich komme vom
Handwerk®™, wird Ploh zitiert. Einer seiner ersten Schritte im neuen
waren iche Besuche bei Fach
und Hindlern, um direkte Rickmeldungen aufzunehmen und den
Dialog vor Ort zu stirken. Seine gen aus dem S,
insbesondere im Umgang mit modularen Produktiisungen, Design-
und ichtige Impulse in das
Fenster- und Tirengeschif, helm esin einer Untemehmensmeldung.
Synergien gibt es Pfoh zufolge besonders bei Themen wie dem di-
gitalen B W Ki g
und der ion von Servi b Mit ﬁbu 6.500 Mitarbei-
tenden in Europa und Marken wie Weru, EgoKiefer (Schweiz) und Do-
broplast hat sich der dinische Konzern Dovista eine filhrende Rolle im
Fenster und i spielt dabei
eine Schiiisselrolle.

GrofuoeMUuE 0525 BRANCHE

HERSTELLER + FACHHANDLER DOMINIEREN

Die Sichtbarkeit im Onlinemarkt fir Fenster und Tiren do-
inis F wie und Fi

Sie belegen die Spitzenplitze in der eVisibility. Eine Studie
des Marktforschungsinstituts research tools zur Prasenz der
Top mo—Anbnem von Fenstern und Tiren in den finf On-
linek ische Such gebnisse, Paid
Search, Vergleichsportale, Secial Media und Plattform Ama-
zon zeigt, dass Hersteller die eVisibility der Branche mit ¢i-
nem Anteil von 59 Prazent prigen, wihrend Fachhlindler
20 Prazent beisteuern. fensterversand.com sei in vier von
finf Onlinekategorien der sichtbarste Anbieter. Die Herstel-

ler i ihre Stirke i in den Online-
kategorien Social Media und Paid Search. Dagegen erzielen
F ihre hischste Si itin den

Suchmaschinenergebnissen. https:liv-h.delZk6Y

KENNER DER BAUBRANCHE NEU IM TEAM
RBB ALUMINIUM VERSTARKT PRASENZ

Zum 1. MErz hat die REB Aluminium Profiltechnik AG
ihr in und ver-
stiirkt. Das Team der Systemprodukisparte wurde mit
dem s0-jihrigen Bostjan Terpotec erweitert. Er bringt
eine Giber 20~jihrige Erfahrung im Vertrieb von Fens-
ter- und Fassad dukten aus mit und
war unter fir die Firmen G Bausys-
teme und Schachermayer ttig. Zudem ist mit dem
uo-jihrigen Andreas Gestel, der in den letzten 15 Jah-
ren u.a. fiir tremco illbruck und Dr. Hahn als Gebiets-
verkaufsleiter und Fachberater Uitig war, ein weite-
rer Kenner der Baubranche zum RBB-Team gestoBen.
Mit dieser der fdr
i Fi y und Solarpro-
dukte unter der Fiihrung des neuen Vertriebsleiters
Patrick Port die Strategie, die Markiposition auszu-
bauen und bestehende Beziehungen zu stiirken.

Beu (1) und Patrick

Port (r.) freuen sich Uber die Vertriebsunterstiitzung durch

die neven Kollegen Bostjan Terpotec (2.v.1.) und Andreas
Gestel.




